HARLEY I UBEZPIECZENIA

...czyli pasje Artura Zycha

Wiceprezes BIK Brokers o tym jak mozna owocnie potaczy¢ pasje zyciowg z
biznesem.

Moja przygoda z motoryzacjq zaczeta sie w wieku trzech lat, kiedy to wraz z moimi
rodzicami rozpoczatem podrdéze motocyklowe po Polsce - mowi Artur Zych.

Okazafto sie iz charyzma jakg posiada ta marka jest czyms$ dla mnie nie zastgpionym.
Nie jest to motor ani szybki, ani nowoczesny. Jego olbrzymiag zaletg jest jednak
charakter. To wtasnie ta marka, potrafi wyzwoli¢ owe stawne juz poczucie wolnosci i
zapomnienia. Jest wymarzonym lekarstwem na codzienne zabieganie i antidotum na
stres. Dzis wiem, Zze nie zamienitbym tej marki na zadng inng - mowi wiceprezes BIK
Brokers.

Wiekszo$¢ moich przyjaciét to motocyklisci. Dla nas, aktywnych managerdéw,
mozliwos¢ zrzucenia z siebie codziennosci garnituru, pozwala zdystansowac sie od
codziennosci i spojrze¢ z dystansem na wiele spraw. W ten sposob tatwiej tez
rozwigzywac wtasne problemy. Bliskie memu sercu sq motocykle typu cruiser, bardzo
podobajq mi sie klasyczne brytyjskie motocykle spod znaku Triumph. Nie mam jednak
watpliwosci, ze to wtasnie marce Harley Davidson pozostane wierny. Mam nadzieje, ze
kiedy$ moi synowie dosiadac bedq rowniez motocykli z tej stajni - dodaje wiceprezes
BIK Brokers.

To specjalny produkt dedykowany mitosnikom ,ryku dwucylindrowych widtakéow” do
ktérych sie zaliczam. Dotychczas na rynku nie byto pakietu dobranego do charakteru
uzytkownikéw HD. To specyficzna a zarazem specjalna grupa ludzi i stad dedykowany
produkt ubezpieczeniowy. Sposob w jaki uzytkujg swoje motocykle znacznie rdozni sie
np. od sposobu jazdy kierowcdw motocykli sportowych, ktdrzy to zdecydowanie
czesciej podejmujg ryzyko na drodze, a same motocykle ,adresowane” sq do ludzi
czesto uzaleznionych od adrenaliny — mowi Artur Zych, dyrektor handlowy Grupy BIK
do ktérej nalezy BIK Serwis.
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