MIS W WALCE Z KRYZYSEM

Przezywamy obecnie najwiekszy od 70 lat kryzys gospodarczy. Eksport, inwestycje
zagraniczne, kredyty, kursy walut - to kanaty przez ktore przedostat sie on do Polski.
Sytuacja zmienia sie bardzo dynamicznie, a gospodarka naszego kraju okazata sie
mniej odporna na recesje niz przewidywano. Skutki? Bankructwo instytucji
finansowych i bankéw, upadtosc¢ firm, spadek pfac, zatrudnienia, dochodow i
konsumpcji, zmniejszenie naktadéw inwestycyjnych. Jak z zahamowaniem tempa
wzrostu gospodarczego radzity sobie mate i $rednie firmy?

Widzielismy, ze firmy zareagowaty na kryzys w sposob asekuracyjny. Planujgc rok
2009, skoncentrowaty sie na redukcji wydatkdw. A te, jesli chodzi o utrzymanie
firmowych flot zakresie OC,AC i NNW sq duze. Z drugiej strony, pienigdze wydane na
ubezpieczenie floty to inwestycja w ochrone pracownikdw i mienia przed zdarzeniami
losowymi. Oszczedzanie na tym w sposob nieprzemyslany nigdy sie nie opfaca.
Dlatego w styczniu 2009 roku wprowadziliSmy na rynek nowgq jakos¢ - program
kompleksowej obstugi flot posiadajacych od kilkudziesieciu do kilku tysiecy pojazdow.
Cel byt prosty - utatwienie firmom znalezienie oszczednosci w kosztach eksploatacji
taboru pojazdoéw stuzbowych min. poprzez zminimalizowanie kosztéw ubezpieczern w
skali roku - moéwi Artur Zych, dyrektor handlowy BIK Brokers.

Kryzys jest i nie mozna go lekcewazyé, co nie oznacza, ze nalezy zwolni¢ tempo.
Wszystko zalezy od tego jak pracujemy. Jezeli Zywo reagujemy na zmiany, jesteSmy
skuteczni, klienci to doceniajg. Nikogo nie sta¢ na kosztowng pomytke, zwtaszcza w
czasach kiedy kazda ztotdwke oglada sie dwa razy. Dlatego firmy wybierajg zaufanych
kontrahentdow, a nie tych, ktdrzy mogag narazic ich interesy na ryzyko. Nasze wyniki to
dowdd na to, ze zdobylismy zaufanie rynku Mdwigc zartem, przypomina mi sie
komentarz na temat firm w kryzysie znanego inwestora Warrena Buffetta, ktory
powiedziat, ze "Kryzys to swego rodzaju odptyw, w czasie ktérego widad, kto ptywat
nago" - wyjasnia Roman Czarnowski, prezes BIK Brokers.

W odréznieniu od innych kanatdw dystrybucji, ktore w wiekszosci sprzedajg gotowe
produkty, broker wyspecjalizowany w ubezpieczeniach komunikacyjnych sprzedaje
produkty "szyte na miare". Tym samym zyskujemy przewage i szanse na pozyskanie
kolejnych klientéw — méwi Roman Czarnowski.
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