KTO POMOZE LEPIEJ WYBRAC POLISE?

»Puls Biznesu” opublikowat artykut poswiecony posrednikom ubezpieczeniowym. Brokerzy
i doradcy finansowi stanowig obecnie istotny tgcznik miedzy towarzystwami
ubezpieczeniowymi i klientami. Charakter ich pracy jest jednak odmienny.
- (...) Narzedzia i regulacje prawne dotyczgce obu zawodéw powodujg, ze kazdy broker to
doradca, ale nie kazdy doradca to broker. Ten ostatni reprezentuje wytacznie klienta i
jest jego petnomocnikiem na rynku ubezpieczeniowym, doradcy sa zas z reguty
multiagentami, czyli w relacji klient ubezpieczyciel reprezentujg konkretne towarzystwo
ubezpieczeniowe. Wykonywanie zawodu brokera ubezpieczeniowego w Polsce jest
uwarunkowane wieloma wymogami prawnymi, w tym m.in. zdaniem egzaminu
panstwowego. Waznym elementem jest takze ponoszenie przez brokeréw
odpowiedzialnosci wobec klienta za rekomendowane oferty. Broker ma obowigzek
zawarcia stosownej polisy OC chronigcej klientow przed popetnionymi btedami. Mamy
takze ustawowy obowigzek podnoszenia kwalifikacji. W zdecydowanej wiekszosci
zawodow doradztwa finansowego nie ma takich obowigzkéw. Doradcy przewaznie
skupiajg sie na obstudze klientéw indywidualnych i ich domeng sq produkty z grupy
ubezpieczen zyciowych i inwestycyjnych. Brokerzy koncentrujg sie raczej na podmiotach
gospodarczych i ubezpieczeniach majgtkowych (...) - ttumaczy Roman Czarnowski, prezes
Zarzadu BIK Brokers.
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